Maitriser votre
elevator pitch !

Vous voulez faire des rencontres réseaux, un véritable
outil de prospection.

Vous voulez augmenter votre capacité a décrocher
un rendez-vous par ce biais !

Vous FOTrmMer
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Ebjecﬂfs pédagogiques

[Vl Comprendre les régles de la communication
en face a face

[V] Etre capable de se présenter
de maniére séduisante

[v] Savoir entretenir et activer son réseau

MARKETING

l_t‘_\é’rhodes pédagogiqgues

VI Construire son propre pitch
[VI Tester son pitch devant le groupe
V] Jeux de roles

-Jon’renu

Bases et principes de la communication
en face a face
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@ Par qui ?
Un speed dating business, ¢a se prépare ! Pilote : Christéle BARAL
Formatrice des forces de ventes en entreprise.
Co-pilote : En fonction des caractéristiques

Préparer sa « bande annonce » et besoins de I'entreprise
ou « elevator pitch » en 4 questions )
Qui suis-je ? @rour qui ?
. Cadres et dirigeants souhaitant optimiser
A quoi je sers ? leurs rencontres réseaux

Pourquoi jexiste ?
Quelle est ma différence ?

L ivid , Quelgues références : Journée de la PME
e suivi des rencontres reseau (CCI Hovre)

» WAREY
néstliic » d’AMIFOR
e
Maitriser son savoir-étre lors des rencontres réseaux 7 A héori . .
Etre capable de capter I'attention d'un interlocuteur PPOVFS t . eoriques et exercices praUqus
en moins de 2 mn d'application face au groupe pour améliorer
Entretenir ses rencontres réseaux sa présentation.
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